
 

 

 

 

World of Trade 
комплексная бизнес-симуляция  
для ритейлеров и производителей 
 
 
World of Trade – это 3-дневная интенсивная программа обучения, основанная на онлайн 
платформе и разработанная специально для компаний-производителей и ритейлеров, 
затрагивающая все аспекты отрасли. Формат деловой игры позволяет участникам управлять 
собственной виртуальной компанией, принимать важные решения, вести переговоры и 
контролировать эффективность своей работы. 
 
 
КОНЦЕПЦИЯ ОБУЧЕНИЯ 
 
В каждом курсе 20–30 участников делятся на 5 команд: 2 команды - бизнес ритейлеров и 3 -
производителей. Каждая команда управляет многомиллионным бизнесом в течение 
виртуального периода в 1,5 года.  
В течение 3-дневного курса команды соревнуются между собой, чтобы завоевать 
максимальную долю рынка и увеличить прибыль своего бизнеса. Во время тренинга 
участники анализируют комплексные отчеты, разрабатывают стратегии и принимают 
решения в цифровом формате, и результат команд зависит, в основном, от успешных 
переговоров. World of Trade создает реальную среду FMCG компании, и позволяет его 
участникам безопасно принимать решения и анализировать прибыльность своих стратегий.  
 
После каждого периода в 6 месяцев команды получают обратную связь о выбранных ими 
стратегиях, влиянии принятых ими решений и результатах переговоров.  
Стандартная программа состоит из 3 периодов (3 решения и 3 сессии переговоров). 
 
Процесс обучения подкрепляется лекциями и семинарами от профессионалов отрасли, 
которых мы приглашаем вести курс. 
 
 
ОСНОВНЫЕ ЦЕЛИ ОБУЧЕНИЯ: 
 
Управление бизнесом  
Эффективное управление ресурсами и командой для достижения целей компании; общий 
обзор деятельности компании. 
  
Стратегический менеджмент 
Создание и внедрение стратегии компании, рынка, продукта и клиента; стратегия ритейлера 
и производителя. 
   
Категорийный бренд менеджмент 
Управление портфелями продуктов с точки зрения производителя и ритейлера; разработка и 
запуск новых продуктов; Управление P&L (Profit & Lost management). 
 
Навыки переговоров 
Понимание основных факторов взаимодействия между ритейлером и производителем; 
достижение взаимовыгодного сотрудничества. 
 
   



FMCG Маркетинг 
Понимание потребительского и шоппер маркетинга; понимание влияния маркетинговой 
стратегии на общую производительность компании. 
 
Финансовый менеджмент 
Анализ данных; бюджетирование и управление денежными потоками; мониторинг влияния 
решений и стратегий на прибыльность компании. 
 

ПРЕИМУЩЕСТВА ПРОГРАММЫ WORLD OА TRADE: 

 
Learning by doing: программа выполнена в формате деловой игры, которая помогает 
получить максимальную отдачу от процесса обучения, поскольку люди помнят 80% того, что 
они испытали. 
 
Комплексность: программа World of Trade охватывает все основные аспекты современного 
FMCG бизнеса и помогает участникам получить целостное представление о деятельности 
компании.  
 
Актуальность: программа разработана специально для розничных и FMCG компаний на 
основе отраслевых данных, собранных за последние 20 лет. 
 
 
РЕЗУЛЬТАТЫ ПРОХОЖДЕНИЯ ПРОГРАММЫ: 

 
✓ Целостное понимание деятельности компании. 
✓ Стратегическое планирование. 
✓ Мониторинг результатов принятых бизнес-решений. 
✓ Подготовка и ведение переговоров. 
✓ Умение использовать данные для принятия выгодных решений. 
✓ Возможность получить опыт с другой стороны (ритейлер/производитель). 
 
 

ЦЕЛЕВАЯ АУДИТОРИЯ: 

 
Программа World of Trade предназначена для менеджеров среднего и высшего звена, 
работающих в розничных и FMCG компаниях: Sales/Key Accounts /Modern Trade executives, 
Marketing (specially Trade Marketing), General Management, Finance and Operations (Supply 
Chain) managers.  
 
 

ДЛЯ КОГО ПОДХОДИТ НАША ПРОГРАММА? 

 
Менеджеры среднего и высшего звена, настоящие или будущие бизнес-лидеры, 
которые … 
… работают в определенной области (например, закупки, маркетинг, продажи или финансы), 
которая требует лучшего понимания влияния их действий на общую деятельность 
компании; 
… нуждаются в развитии лидерских качеств, чтобы взять на себя ведущую роль в бизнесе 
и принимать ответственные решения, направленные на привлечение прибыли; 
… хотят узнать и оценить перспективы своих бизнес-партнеров (ритейлера или 
поставщика), для того чтобы улучшить отношения с ними; 
… ищут возможности протестировать бизнес-стратегии в безопасной среде, и их 
влияние на финансовые показатели компании. 



КОРПОРАТИВНЫЕ ПРОГРАММЫ WORLD OА TRADE 

 
Программа World of Trade может быть скорректирована в соответствии с 
потребностями вашей компании.  
Мы анализируем специфические аспекты вашего бизнеса и определяем, какие изменения в 
моделях поведения необходимы, чтобы достичь поставленных задач.  
 
Как можно использовать корпоративный формат: 
 

• Развитие компетенций – мини MBA для руководителей 
Программа World of Trade позволяет менеджерам увидеть полную картину деятельности 
компании, а также увидеть перспективы производителя, ритейлера и потребителя. 
Всесторонний анализ отрасли компании и целостное понимание FMCG сферы. 
 
 

• Эффективное управление FMCG и розничными стратегиями 
World of Trade охватывает полный цикл стратегии FMCG: от анализа отраслевых данных, 
разработки и реализации глобальной стратегии компании до отслеживания ее результатов и 
эффективности. Участники получают обратную связь после каждого принятого ими решения 
и имеют уникальную возможность протестировать различные подходы в виртуальной 
бизнес-среде без каких-либо рисков. 
 

• Тимбилдинг 
Участники часто приходят из одной и той же индустрии, но также бывает, что они приходят 
из различных отделов: продаж, маркетинга, рекламы или логистики. Программа World of 
Trade прекрасно работает связующим звеном между отделами, которое позволяет 
менеджерам из разных сфер бизнеса работать вместе и получать пользу от обмена опытом. 
 

• Развитие партнерства (совместная программа с 1–3 компаниями-партнерами: 
ритейлеры / производители / дистрибьюторы) 
Корпоративную программу World of Trade также можно проводить совместно со своими 
торговыми партнерами. Этот подход успешно используется для развития отношений между 
торговыми партнерами многими нашими клиентами. Участники работают вместе, 
соревнуются и взаимодействуют в виртуальной бизнес-среде, одновременно улучшая 
понимание реального бизнеса, ценностей и проблем своих торговых партнеров в реальной 
жизни, что создает прочную платформу для успешного партнерства.  

 

 
 


